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REUNION – PUNTOS DAGAL
Les envío los puntos a revisar de acuerdo a la junta.

Es importante revisarlos y hacer sus comentarios.

1. A que se refiere con la contraseña en alta de instancias en sucursales.

a. Actualmente sin uso. Se planeaba aplicar la contraseña al actualizar una sucursal por dar mayor seguridad al actualizar. No se consideró necesario.

2. Procedimiento para enviar imágenes al actualizar tableros (Pendiente).

a. Actualmente no existe.

b. Se requiere investigar cómo implementarlo.

3. Revisar procedimiento al dar de alta UPC / SKU.

a. Armando propone en alta de inventarios para que no se olvide registrar el costo.

i. Definir precios de venta y costo.

ii. Exportar a PDV.

iii. Se describe procedimiento

1. Alta de insumo en inventarios, ingresando costo y precio de venta.
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2. Importar en PDV UPC / SKU de inventarios [image: image3.png]


 para actualizar.
a. Se verificó información correcta.

3. Actualizar sucursales [image: image4.png]Ata de insumos

@ Actuslizar



.

a. Se verificó información correcta.
4. Actualizar sucursales [image: image5.png]A SKUS/UPCs
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4. Forzar a actualizar siempre en todas las sucursales.

a. Se agrega en parámetros [image: image6.png]@ Todas las sucursales



 para forzar a actualizar siempre en todas las sucursales.

5. Reporte especial que exhibe venta por producto, utilidad, costo y margen que exhiba en forma de columna las sucursales.

a. Revisar la utilidad de este reporte y como exhibirlo exhibiendo todas las sucursales en un reporte por la longitud de la hoja.

b. Actualmente se tiene para PLUS
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c. Para UPC / SKU
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6. Como exhibir la estadística de ventas de UPC / SKU.

a. La estadística de ventas es sólo de PLUS y no de UPC / SKU.

b. Actualmente se asocian UPC / SKU a un PLU y se exhibe por departamentos.

c. Se propone modificar el proyecto de análisis de ventas para guardar la venta de los UPC / SKU.

7. Agregar código UPC / SKU a reporte de PDV #32 venta de UPC / SKU.
a. Se modificó reporte #32 opcional en parámetro de terminal [image: image9.png]‘Agregar nimero SKU a descripcion
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8. Al exportar combos y macros se actualizan en las sucursales?.

a. Si, son PLUS. 
9. Valuar opción de actualizar automáticamente en sucursales.

a. Almacenes.

b. Tipo de cambio. Se agregó opción. En parámetros [image: image10.png]Tipo de cambio
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c. Otras opciones
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